证券代码：002641                        证券简称：永高股份

永高股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                       编号：2017-003
	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
 
□一对一沟通
□其他                             

	参与单位名称及人员姓名
	机构投资者：国金证券 闫广、天风证券 黄顺卿、天风证券 李阳     中金公司 倪娇娇、望正资产 王博

	时间
	2017年3月16日  

	地点
	公司证券部

	上市公司接待人员
	董事会秘书陈志国、证券事务代表任燕清

	投资者关系活动主要内容介绍


	一、公司产品原料价格波动对公司的影响情况？
公司生产所需主要原材料PVC-U、PVC-C、PPR、HDPE 等专用树脂目前占公司塑料管道产品生产成本70%左右，因此，原材料价格的涨跌对公司盈利水平影响较大。
2016年公司所需原材料价格波动较大，公司用量最多的原材料是PVC，价格从年初不到5000元/吨，涨到11月份超过8000元/吨，尤其是在第四季度涨幅最大，导致公司生产成本增加，而销售价格因拓展市场未能同步调整，致使盈利出现同比下降。
公司原材料库存周期一般为一个月左右，但是会随市场情况而定，在原料价格相对低位的时候会相应的多储存一些。
     二、公司最主要的销售方式是什么？
公司以渠道经销为主，工程直揽（含房地产配送）及出口为辅的销售模式，目前渠道经销占比约65%，工程承揽（包括房地产配送）约25%，出口约占10% 。
三、重庆永高和天津永高现在是什么状况？
重庆永高和天津永高是公司面向西南市场和华北市场建设的生产基地，是公司进行全国布局的重大举措。因公司产品原来主要在华东市场销售，“公元品牌”在华东市场有很强的影响力，在华北和西南市场的影响力还相对比较薄弱，拓展市场难度较大，目前这两个公司产能利用率较低，因此尚处于亏损状态。随着公司品牌影响力从华东向全国大力拓展，重庆永高和天津永高会逐步确立在当地的市场地位，公司对这两个子公司未来发展充满信心。
四、公司除了现有的布局还会在其他地方建产基地么？ 
目前公司部分子公司的产能利用率较低，公司近期的主要任务是如何把各生产基地的产能有效释放。因此公司将考虑在湖北、西南、西北、东北等地建几个物流配送中心，集仓储、物流、配送、销售于一体，增强公司产品覆盖面。

五、公司经销商目前大概有多少？

公司一级经销商目前大概有1500多家，这其中包括公元电器经销商。
六、公司各产品毛利率大概多少？
公司PVC产品的毛利率大概将近30%，PE产品20%多，PPR产品在40%左右。
七、公司产品运输半径大概是多少？

一般情况下小管道的运输半径在1000公里左右，大管道在500公里左右。

八、公司外贸销售哪些国家或地区比较好？
外贸销售需要先通过各个国家的产品认证，每个国家的认证要求都不一样，认证周期较长，目前公司有在100多个国家注册了商标，产品出口到100多个国家和地区，主要是在亚洲、非洲、美洲、中东地区，出口的主要产品以管件和阀门为主。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年3月16日


