证券代码：002641                        证券简称：永高股份

永高股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                       编号：2016-009
	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
 
□一对一沟通
□其他                             

	参与单位名称及人员姓名
	机构投资者：华泰证券：赵衡、薛飘；广发资管：王斌；东方证券：胡晓；海通恒信：李晓艳

	时间
	2016年11月23日  

	地点
	公司证券部

	上市公司接待人员
	董事会秘书陈志国、证券事务代表任燕清、助理李宏辉

	投资者关系活动主要内容介绍


	1、 公司目前生产经营情况？
公司目前生产经营正常,预计全年销售收入将保持稳定增长。
2、 公司产品目前是以“永高”和“公元”这两个品牌为重么？
上市前，公司华南两大生产基地生产的产品是“永高”牌，而公司总部华东生产的是“公元”牌，公司上市时进行了整合，把两个品牌都延续下来了，但公司目前的品牌是以“公元”牌为主。
3、 公司最主要的销售方式是什么？公司有多少家经销商？
公司的销售方式是以渠道经销为主，占公司整个销售的65%，目前公司在全国拥有一级独立经销商1200多家。
4、 公司太阳能经营情况？
公司并购太阳能公司后，对太阳能公司的生产经营重新定位，以发展太阳能小应用为主，如太阳能小组件、太阳能背包、太阳能灯具等等。今年公司太阳能经营情况比去年有明显的改善，预计全年销售能够增长一倍左右，利润减亏1000-2000万元。

5、 重庆永高和天津永高现在是什么状况？
重庆永高和天津永高是公司面向西南市场和华北市场建设的生产基地，目前正在加大力度开拓市场，今年这两个公司产能利用率较低，因此尚处于亏损状态。但公司对这两个子公司未来发展还是充满信心的。
6、 公司有没有股权激励计划？

今后公司会根据股票市场行情、公司整体业绩、未来发展规划等综合因素，择机考虑股权激励计划。

7、 公司现在还有五水共治新定单么？

今年五水共治招投标项目不太多，公司主要消化前期中标项目的订单。浙江五水共治走在各省前面，后期其他省市也将陆续推出类似投资加大地下管网建设，公司将密切关注，积极配合经销商参与当地招投标项目。

8、公司家装业务拓展情况？

“家装事业部”是公司为拓展家装业务成立的专项事业部。公司在整合原有经销商的基础上，新设部分家装管道经销商和电商；并聘请金马影帝黄渤作为公元管道的形象代言人，进一步加强家装产品的推广力度，使公元“优家管”成为公司新的盈利增长点。2016年家装业务增长势头较好，家装事业部预计能够完成1.2-1.5亿元销售额。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年11月23日


