证券代码：002641                        证券简称：永高股份

永高股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                       编号：2016-005
	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
 
□一对一沟通
□其他                             

	参与单位名称及人员姓名
	机构投资者：华泰证券  王德彬、赵衡，汇添富基金 赵宇烨，星石投资 喻宗亮 


	时间
	2016年06月24日  

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员
	董事会秘书陈志国、助理李宏辉

	投资者关系活动主要内容介绍


	一、公司家装事业部的发展规划？

“家装事业部”是公司在2014年为拓展家装业务新成立的专项事业部。15年公司在整合原有经销商的基础上，新设部分家装管道经销商和电商；并且聘请金马影帝黄渤作为公元管道的形象代言人，从而进一步加强对家装产品以及“公元”品牌的推广力度，公元“优家管”成为公司这两年新的盈利增长点。2015年家装事业部实现销售6000多万元，预计今年突破1.5亿销售额。在公司“十三五”规划中，家装事业部的销售目标为突破5亿元。

二、公司战略规划及今年的经营目标完成情况？

在公司的战略规划中，公司旨在从单一的塑料管道供应商向综合管网系统解决商的角色进行转变，在原有的建筑工程、市政工程领域基础上向家装、燃气管道、太阳能光伏等领域进行拓展。积极参与“智慧管网”、“地下管廊”、“海绵城市”等项目。
公司结合宏观经济发展趋势、塑料管道行业发展形势及公司自身发展阶段，公司制定的2016年经营目标为：完成销售收入40.2亿元（不含税），其中管道经营目标为完成销售收入38 亿元，太阳能业务完成销售收入1.65亿元，电器业务完成销售收入0.55亿元。

目前公司经营情况正常，符合预期，具体会在公司半年报中披露。

三、太阳能公司的发展情况？

公元太阳能有限公司2015年亏损3000多万元，在并入公司之前，主要经营太阳能电池及组件，存在比较严重的负债经营和设备冗余。公司对其负债和部分生产设备进行了剥离。并入公司之后，公司对太阳能公司的生产经营重新定位，以发展太阳能小应用为主，如太阳能小组件、太阳能背包、太阳能灯具等等。2015年，太阳能公司上线了一套全自动电池组件生产线并研发了30多种新产品，在广交会上接单情况良好。预计2016年太阳能公司销售增长1个亿，利润计划减亏2000万元。

四、公司燃气管道业务进展情况？
近年来，公司为完善管道系列产品，进军燃气管道领域，公司一直比较重视燃气管道的研发工作，为此公司从韩国引进燃气管道技术开发团队，开发和完善燃气管道系列产品，公司总部已于2015年12月取得燃气管道的生产许可证。

目前公司燃气管道产品已开始市场推广阶段，已开始接受少量订单。

五、公司今年是否会考虑通过并购等方式扩大公司规模？

公司自成立以来立足主业，通过20年多年的诚信经营，公司规模逐步扩大，自公司上市以来，公司规模增速更是凸显，目前公司在全国各地建有13家全资子公司，但是有些子公司产能并未完全释放，公司近年仍将立足主业，重点着力子公司市场开发，释放产能。公司也会结合自身发展需要，适时考虑并购符合公司发展战略的标的公司。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年06月24日


