证券代码：002641                        证券简称：永高股份

永高股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                       编号：2016-003
	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
 
□一对一沟通
□其他                             

	参与单位名称及人员姓名
	机构投资者：汇丰晋信基金  张琰，国泰君安  黄涛


	时间
	2016年03月02日  

	地点
	公司证券部

	上市公司接待人员
	董事会秘书陈志国、证券事务代表任燕清、助理李宏辉、胡飘飘

	投资者关系活动主要内容介绍


	一、业绩快报显示公司2015年净利润同比增长37%的主要原因？
一方面，受公司所需大宗原材料价格大幅降低的影响，在本报告期营业收入保持增长的情况下，公司营业成本比上年同期下降4.48%；另一方面，2015年前三季度，公司正在重新申请高新技术企业资格认定，出于谨慎性原则，公司按25%计提企业所得税，第四季度公司通过高新技术企业认定，所得税按15%进行了追溯调整，基于上述原因，公司利润总额、净利润同比分别增长36.73%、37.29%。
二、太阳能公司的发展情况？
公元太阳能有限公司2015年亏损3000多万元，在并入公司之前，主要经营太阳能电池及组件，存在比较严重的负债经营和设备冗余。公司对其负债和部分生产设备进行了剥离。并入公司之后，公司对太阳能公司的生产经营重新定位，以发展太阳能小应用为主，如太阳能小组件、太阳能背包、太阳能灯具等等。2015年，太阳能公司上线了一套全自动电池组件生产线并研发了30多种新产品，在广交会上接单情况良好。预计今年太阳能公司销售增长1个亿，利润计划减亏2000万元。

三、太阳能产业如何与永高公司主业结合？

公司重点研发的智能管网系统，需要电力的配合来实现实时监控水质、监测水位等管道运行情况，采用传统电网供电的方式经济成本较高，而采用分布式太阳能发电系统不仅节约成本、绿色环保，而且能够提高公司在智能管网系统研发上的自主知识产权比重。此外，公司涉及的智能家装、节能家装业务也能与太阳能业务有机结合。
四、公司家装事业部的发展规划？

“家装事业部”是公司在2014年为拓展家装业务新成立的专项事业部。2015年，在渠道上，公司在整合原有经销商的基础上，新设部分家装管道经销商和电商；宣传上，聘请金马影帝黄渤作为公元管道的形象代言人，进一步加强家装产品的推广力度，使公元“优家管”成为公司新的盈利增长点。2015年家装事业部实现销售6000多万元，预计今年突破1.5亿销售额。在公司“十三五”规划中，家装事业部的销售目标为5到10亿元。
五、公司对2016年的经营情况预期？

2016年1月9日，公司召开了2016年经营工作大会，管理层判断2016年经济形势整体不会发生重大变化，经济运行仍保持在合理区间。同时，预计公司大宗原材料价格在今年上半年仍然保持低位运行。公司管理层对2016年的全年经营目标的设定仍然保持增长态势，具体目标公司会在年报中披露。



	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年03月02日


