证券代码：002641                        证券简称：永高股份

永高股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                       编号：2016-002
	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
 
□一对一沟通
□其他                             

	参与单位名称及人员姓名
	机构投资者：华泰证券 鲍荣富 王德彬；华泰柏瑞基金 盛夏

            上海守拙投资 商敬军；

	时间
	2016年01月20日  

	地点
	公司总部四楼洽谈室

	上市公司接待人员
	董事会秘书陈志国、助理李宏辉、胡飘飘

	投资者关系活动主要内容介绍


	    一、公司产品的销售主要通过哪些方式？

公司产品销售以渠道经销为主，渠道经销一方面有利于公司构建完善的销售网络、迅速抢占市场，形成强大的渠道推力；另一方面也可转嫁工程项目的应收款风险，降低运营成本，提升资产的周转速度。公司通过在全国建立的经销商、分销商、零售商多层次、一体化的销售网络体系，可以实现产品的快速分流。截止目前，公司在全国拥有一级独立经销商1200多家。除经销商方式销售，公司产品还有部分通过直接承揽工程、房地产直接配送、出口等方式销售。
二、公司家装事业部的发展情况及家装管道销售情况？

公司“家装事业部”是公司为拓展家装业务新成立的专项事业部，2015年，公司进一步加强家装产品的推广力度，实现销售收入6000多万元。在2016年，公司会继续加大媒体、平面、网络宣传与广告投放力度，以公元品牌为主导，持续强化“优家”家装高端品牌形象，并在整合现有品牌基础上，针对区域市场推出差异化产品；巩固并拓展与全国性战略地产客户、市政工程客户、家装公司的合作，提升公司品牌在全国主要区域和应用领域的认知度和美誉度。公司家装事业部2016年制定了1.5亿元的销售目标。
三、并购的公元太阳能的经营情况？

公元太阳能有限公司2015年亏损3000多万元，在并入公司之前，主要经营太阳能组件，存在比较严重的负债经营和设备冗余。公司对其负债和部分生产设备进行了剥离。并入公司之后，公司对太阳能公司的生产经营重新定位，以发展太阳能小应用为主，如太阳能电池板、太阳能背包、太阳能灯具等等，在2015年的秋季广交会上太阳能公司接单情况良好。预计今年太阳能公司销售增长1个亿，利润计划减亏2000万元。
四、2016年公司是否有融资需求？
公司2011年12月上市，至2015年12月底募集资金项目才全部完成，节余募集资金4000多万元已永久补充流动资金。2016年，公司将充分利用上市公司平台优势，将根据项目建设及并购等资金需求情况再考虑是否进行融资。

五、公司燃气管道业务进展情况？

公司比较重视燃气管道的发展，已引进韩国的技术与团队进行开发和完善燃气管道系列产品。2015年12月，公司黄岩总部已获得燃气管道生产许可证，预计2016年将实现几千万的销售收入。

六、公司出口业务情况？

公司产品广泛出口到亚洲、美洲、中东、非洲、欧洲、大洋洲等30多个国家和地区，目前，公司产品出口业务销售额在3个多亿。未来几年，公司将建立新的外贸基地拓展外贸业务，随着海外市场的开拓，不排除在国外直接投资建厂的可能。



	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年01月20日


