证券代码：002641                        证券简称：永高股份

永高股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                       编号：2015-013
	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
 
□一对一沟通
□其他                             

	参与单位名称及人员姓名
	机构投资者：财通证券 陈君

	时间
	2015年11月27日  

	地点
	证券部

	上市公司接待人员
	董事会秘书陈志国、助理李宏辉、胡飘飘

	投资者关系活动主要内容介绍


	1、公司管道销售情况？

公司主要从事塑料管道的研发、生产和销售，是国内生产塑料管道产品的大型综合供应商。主要产品为聚氯乙烯（PVC-U）、聚乙烯（PE）、无规共聚聚丙烯（PPR）等树脂系列管材管件。产品主要应用于建筑给水、建筑排水、供暖、市政给水、室外排水排污、电力电缆保护、城镇中低压燃气输送、农村饮用水、农业灌溉等诸多领域。其中PVC管道占销售总额的60%左右，PE、PPR各占20%左右。

由于浙江省“五水共治”项目下半年开始供货，预计今年给公司带来销售收入超过3亿元，2016年预计达到4亿元。

今年房地产市场发展放缓，公司工装业务压力较大，但是在政府和市场“去库存”思想的引导下，家装市场相对较好，今年公司家装管道业务增幅较大。此外，得益于地下管网建设进程加快和公司产品原材料价格下跌，公司今年总体销售依然能够保持稳定增长，净利润增幅预计在15%到45%之间。

2、公司对塑料管道明年的销售情况预计？

公司今年对产品广告宣传的投放力度较大，明年广告效应会逐渐显现。另外，公司在华东地区对经销网络下沉，在其他地区如重庆和天津渠道拓展，对公司业绩增长都会起到积极作用。总体来说，公司对明年的总体目标持谨慎乐观的态度，应该能够保持稳定增长态势。
3、“五水共治”项目的后续订单情况？

“五水共治”项目预计在未来五年内还会持续进行，由地方政府直接招标，每年的业务量不是企业可以控制的。公司会积极参与招投标。

4、公司有没有考虑与互联网家装公司进行合作？
公司目前也在探索创新销售模式，包括与互联网家装公司合作，公司正在积极接触，尚未最终确定。

5、公司智慧管网的情况？
公司与利欧集团股份有限公司、台州市产业投资有限公司、浙江浙大中控信息技术有限公司、浙江大学台州研究院共同出资成立了“浙江利斯特智慧管网股份有限公司”，公司作为发起人之一，将围绕公司成为城镇管网建设综合配套服务商的战略定位，充分发挥公司在塑料管道行业的优势，在智能管网建设、综合管廊建设方面提供相关方案、产品设计和服务，带动公司进行创新、转型和升级。

智能管网系统作为公司的一个重点项目正在开发，目前尚在进一步完善中。主要的思路是在传统的管道的节点上置入传感器和自动调节开关，使得使用单位能够通过系统随时探测水位、水压、监测水质，随时掌握水的动态，及时调整。同时也能够监测管道状况，及时修理，有效改善管道“跑漏”情况。

6、公司管道以外其他产品的情况？

公司收购的公元太阳能有限公司，原来主要经营太阳能电池、太阳能电池组件、太阳能灯具，太阳能光电建筑一体化产品制造、加工、销售。近年来，由于受欧美双反影响，销售业务萎缩较大。今后，公元太阳能的发展将以分布式光伏发电业务（含光伏建筑一体化）、太阳能灯具业务、太阳能水泵、太阳能背包、太阳能充电器、太阳能小组件等业务为主，为公司培育新的业务增长点。此外，公司也将依托物联网技术，把太阳能发电运用到智慧管网建设。

公元电器有限公司主要从事电器开关、插座、低压小家电、照明器具、接线盒制造、销售，电线电缆销售。并入本公司后，公元电器纳入家装业务销售平台，既能带动电器的发展，又利于公司更好地开拓家装市场，完善公司产业链，丰富家装产品系列，打造家装市场核心竞争力。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2015年11月27日


